
BANKERFRÜHSTÜCK 2025
Partner für den Mittelstand in Niedersachsen 

Gemeinsam stärker für KMU und Banken



Herzlich willkommen zum Bankerfrühstück 2025, 
ich bin Agnes, Unternehmerin im Bereich Sanitär, Heizung und Klima. 

Heute erzähle ich Ihnen, wie mir die Bürgschaftsbank Niedersachsen 
und die MBG bei meiner Unternehmensfinanzierung geholfen 
haben.



Bevor wir aber starten, ein kurzer Überblick über aktuelle 
Entwicklungen bei der Bürgschaftsbank und der MBG:

Digitalisierung, neue Förderkredite und eine verbesserte Struktur 

– alles für Unternehmer wie Agnes und Banker wie Sie!

ERP Förderkredit Gründung 

und Nachfolge
Mikromezzaninfonds III e-Akte / Digitalisierung Neustrukturierung 

Bürgschaftsbank und MBG



WAS ES NEUES GIBT



ERP Förderkredit Gründung und Nachfolge

WAS ES NEUES GIBT

Seit November 2024

 

Größere Flexibilität und erweiterter Handlungsrahmen 

0 % Risiko – Dank 100 %iger Garantie 

Einfache Antragstellung 



Mikromezzaninfonds III

WAS ES NEUES GIBT

Seit März 2025 

Erhöhtes Beteiligungsvolumen von bis zu TEUR 150. 
Exklusiv für Niedersachsen durch uns.



e-Akte / Digitalisierung

WAS ES NEUES GIBT

Seit Januar 2025

Umstellung auf die elektronische Akte ist abgeschlossen.
Neue Möglichkeiten schaffen mehr Flexibilität und 
Geschwindigkeit.

Voraussetzung für höchste Sicherheitsstandards in unserer 
digitalen Kommunikation geschaffen.



Neustrukturierung Bürgschaftsbank und MBG

WAS ES NEUES GIBT

Seit April 2025

Wir möchten noch stärker als Partner wahrgenommen 
werden, der als Dienstleister, Risikopartner und 
Wirtschaftsförderer langfristig gebraucht wird. 

Der Kundennutzen steht im Vordergrund. Dabei denken 
wir als ein Lösungsanbieter.

Partnerschaft auf Augenhöhe – transparente und 
lösungsorientierte Zusammenarbeit, bei der der Kunde 
im Fokus steht.

Wir bieten eine kontinuierliche, ganzheitliche Betreuung 
aus einer Hand.

Entlastung für Banken – Weniger Administration!



ÜBER UNS



Region Nord-West und Süd-Ost

ÜBER UNS



Lilli Dückmann
Assistenz Bürgschaften und Beteiligungen 
Nord-West und Süd-Ost
0511 337 05 44 
dueckmann@buergschaftsbank-niedersachsen.de

Martin Neumann
Stab Kreditprozessmanagement
Prozess- und Produktmanagement
0511 337 05 39 | 0160 891 00 31
neumann@buergschaftsbank-niedersachsen.de

Unser Team

ÜBER UNS

Michael Retzki 
Regionalleiter
0511 337 05 25 | 0160 891 00 33
retzki@buergschaftsbank-niedersachsen.de

Fabrizio Mangano 
Firmenkundenbetreuung Bürgschaften und Beteiligungen
0511 337 05 37 | 0151 59 91 24 83
mangano@buergschaftsbank-niedersachsen.de

Birgit Ringe
Firmenkundenbetreuung Bürgschaften und Beteiligungen
0511 337 05 35 | 0151 55 91 25 81
ringe@buergschaftsbank-niedersachsen.de

Friedhelm Senne
Firmenkundenbetreuung Bürgschaften und Beteiligungen
0511 337 05 45 | 0160 891 00 34
senne@buergschaftsbank-niedersachsen.de

Nicole Senst
Firmenkundenbetreuung Bürgschaften und Beteiligungen
0511 337 05 32 | 0151 59 91 25 50
senst@buergschaftsbank-niedersachsen.de

Kathrin Temme
Firmenkundenbetreuung Bürgschaften und Beteiligungen
0511 337 05 41 | 0151 61 57 49 93
temme@buergschaftsbank-niedersachsen.de

Tom Worbs
Firmenkundenbetreuung Bürgschaften und Beteiligungen
0511 337 05 17 | 0151 25 16 19 98
worbs@buergschaftsbank-niedersachsen.de

Region Nord-West

Lars Luther
Regionalleiter
0511 337 05 40 | 0151 59 91 25  01
luther@buergschaftsbank-niedersachsen.de

Dirk Batke
Firmenkundenbetreuung Bürgschaften und Beteiligungen
0511 337 05 48 | 0151 58 78 50 52
batke@buergschaftsbank-niedersachsen.de

Isabell Fels
Firmenkundenbetreuung Bürgschaften und Beteiligungen
0511 337 05 38 | 0151 59 91 25 20
fels@buergschaftsbank-niedersachsen.de

Heike Schasse
Firmenkundenbetreuung Bürgschaften und Beteiligungen
0511 337 05 52 | 0151 59 91 24 68
schasse@buergschaftsbank-niedersachsen.de

Karen Sondermann
Firmenkundenbetreuung Bürgschaften und Beteiligungen
0511 337 05 42 | 0160 891 00 35
sondermann@buergschaftsbank-niedersachsen.de

Matthias Zorn
Firmenkundenbetreuung Bürgschaften und Beteiligungen 
0511 337 05 12 | 0160 891 00 36
zorn@ buergschaftsbank-niedersachsen.de

Region Süd-Ost Kreditprozessmanagement und 
Querschnittsthemen, Assistenz
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Starke Partner bringen gemeinsam den Erfolg

WIR SIND TEAMPLAYER

Andere
Finanzierungsformen

wie Leasing, Miet-
kauf, Factoring

Kredite und
Darlehen

ggf. verbürgt
durch die

Bürgschaftsbank

Unser
Mezzanine-

und
Eigenkapital

Eigenkapital 
von Mitinvestoren,

Zuschüsse



AGNES´GESCHICHTE



… und jetzt möchte ich Ihnen gerne meine Geschichte erzählen:

Vor drei Jahren habe ich eine etablierte GmbH aus dem Bereich 
Sanitär, Heizung und Klima übernommen. Nun möchte ich mein 
Geschäft erweitern; neue Maschinen anschaffen, das Büro 
energieeffizient sanieren und die Digitalisierung voranbringen. 



Mein aktueller Stand ist:

• Solide Kapitalverhältnisse: 150 TEUR Eigenkapital (gebunden)

• Erfolgreiches Geschäft, geplante Umsatzsteigerungen

• Kapitalbedarf: 600 TEUR für Wachstum (Investitionen/Betriebsmittel)



Meine große Herausforderung ist, dass meine Hausbank 

restriktiver geworden ist und Zusatzsicherheiten fordert. 

Diese kann ich aus Eigenmitteln nicht aufbringen, aber ich bin 

gespannt, was mein Berater der Hausbank für eine Lösung hat…



Aufgrund Agnes‘ Schilderungen ihrer Ausgangssituation 
ergeben sich einige Herausforderungen in Bezug auf 
eine Finanzierung durch die Hausbank… 



Eigenkapitalquote und 

Risikoabwägung

Ihr gebundenes Eigenkapital von 150 
TEUR ist ein guter Ausgangspunkt, 
aber für eine Finanzierung von 600 

TEUR wäre eine höhere 
Eigenkapitalquote oder zusätzliche 

Rücklagen von Vorteil.

Restriktivere 

Kreditvergaben

Unsere internen Vorgaben zur 
Kreditvergabe sind in den letzten 

Jahren verschärft worden. 
Besonders bei 

Investitionsfinanzierungen müssen 
wir auf ein ausgewogenes 

Verhältnis zwischen Eigenkapital, 
Sicherheiten und Fremdkapital 

achten.

Erhöhte Anforderungen 

an Sicherheiten

Ihr Unternehmen ist 
zwar solide aufgestellt, 

aber für eine Finanzierung 
dieser Größenordnung 

benötigen wir zusätzliche 
Sicherheiten, 

die Sie aktuell nicht vollständig 
erbringen können.

Langfristige Tragfähigkeit

und Rückzahlung

Die geplanten Investitionen sind 
sinnvoll, aber wir müssen 

sicherstellen, dass die Rückzahlung 
auch in wirtschaftlich schwächeren 

Phasen gewährleistet ist.



Als Ihr Bankberater kann ich Ihnen eine gute Lösung 

für die Finanzierung vorschlagen… die Einbindung 

von Partnern! Lassen Sie uns gemeinsam überlegen, 

ob eine Kombination mit einer Bürgschaft der 

Bürgschaftsbank oder einer stillen Beteiligung über 

die MBG eine Lösung für die Finanzierung sein 

könnte.



ANGEBOT



Die Lösung: Einbindung von Bürgschaftsbank & MBG 

Die Bürgschaftsbank und die MBG helfen Unternehmern wie mir, 
wenn es an Sicherheiten oder Eigenmitteln fehlt. Mein Berater der 
Bürgschaftsbank/MBG hat mir verschiedene 
Finanzierungsoptionen vorgestellt. Bürgschaften, stille 
Beteiligungen oder Förderkredite. 

Ich muss nun herausfinden, welche Option am besten für mich 
und mein Unternehmen ist.



Vergabe in nahezu jeder Unternehmensphase

ANGEBOT

Turnaround

Nachfolge

Wachstum

Gründung



Bürgschaftsmodelle

ANGEBOT

Mein Berater der Bürgschaftsbank/MBG hat mir interessante 
Möglichkeiten eröffnet. Die Classic-Bürgschaft, die Premium-
Bürgschaft oder die Express-Bürgschaft – welche passt wohl 
am besten zu meinem Vorhaben?

CLASSIC-

BÜRGSCHAFT

• Für Gründer, Nachfolger, 
bestehende Unternehmen

• bis € 2 Mio.
• Investitionen in assets 

und working capital
• Darlehen, Kontokorrent, 

Aval, Leasing, Mietkauf
• Verbürgungsgrad bis zu 80 %
• Kosten der Bürgschaft je 

nach Verbürgungsgrad bis zu 
1,5 % p. a. (auf den Kredit)

PREMIUM-

BÜRGSCHAFT

• Für Nachfolger, bestehende 
Unternehmen 

• bis € 2 Mio.
• Ein-Jahres-pd < 2,8 % 
• Investitionen in assets und 

working capital
• Darlehen, Kontokorrent, 

Aval, Leasing, Mietkauf
• Verbürgungsgrad bis zu 50 %
• Kosten der Bürgschaft je 

nach Ein-Jahres-pd bis zu  
0,7 % p. a. (auf den Kredit) 

EXPRESS-BÜRGSCHAFT

• Für bestehende Unternehmen
Investitionen in assets und working capital
Darlehen, Kontokorrent, Aval
Verbürgungsgrad bis zu 80 %, Bürgschaftsgrenze T€ 250
Kosten der Bürgschaft bis zu 1,5 % p. a. (auf den Kredit)
Definierte Besicherungsregeln
Crefo-Bonitätsindex < 300



NEU: ERP-Förderkredit Gründung und Nachfolge

ANGEBOT

Oder doch der ERP-Förderkredit? 100 % Risikoübernahme 
durch die Bürgschaftsbank! Damit hätte meine Hausbank 
0 % Risiko – das würde zu meinem Bedarf passen!

FÜR WEN UND 

WIE

• Für Gründer, Nachfolger und junge 
UnternehmerInnen < 05 Jahre .

• Investitionen in Assets, tätige 
Beteiligungen und Betriebsmittel

• ERP-Darlehen der KfW bis zu 35 % 
des Vorhabens, max. T€ 500 je 
AntragstellerIn 

• 100 %ige Garantie der 
Bürgschaftsbank – „on top“ zum 
Bürgschaftshöchstbetrag von € 2 
Mio.

• lediglich persönliche Haftung 
AntragstellerIn –  keine weiteren 
Sicherheiten 

KOSTEN-

KREDITNEHMER

• Laufzeiten 10 Jahre bei 02 bzw. 15 
Jahre bei 05 Freijahren

• Zinssatz für ERP-Darlehen gemäß 
RGZS (Besicherungsklasse 1) der 
KfW

• Garantieentgelte 0,98 % p.a. Bund 
und 1,01 % p.a. Bürgschaftsbank 
(auf den Kredit) in Effektivzins-
sätzen der KfW enthalten

• Günstigere Zinsen für 
Regionalfördergebiete

• Keine Bereitstellungsprovision

VERGÜTUNG HAUSBANK

• Marge ab 0,97 % p.a. in Preisklasse A – für „Null“ Risiko 

• => deutlicher Anstieg ggü. „Vorgänger-Programm“ ERP-Kapital für Gründung 0,40 % p.a. 
in allen Bonitätsklassen

• KfW zahlt € 750 je bewilligtem Refinanzierungsantrag an Hausbank

• =>„Vorgänger-Programm“ € 500 bzw. € 750 je nach Fördergebiet



Niedersachsen

https://kapital.ermoeglicher.de/de/antrag/

NEU: ERP-Förderkredit 
Gründung und Nachfolge
So funktioniert‘s

Hausbank stellt 
Garantieantrag 
(100 %) bei der 
Bürgschaftsbank

Bürgschaftsbank 
prüft und bewilligt 
Garantieübernahme 
(100 %), erstellt 
gBzA-ID für KfW

Hausbank erhält 
Garantieerklärung, 
De-minimis-
Bescheinigung und 
gBzA-ID

… und stellt damit 
einen 
Refinanzierungs- 
antrag bei der KfW

https://kapital.ermoeglicher.de/de/antrag/


VORTEILE
✓ Keine Anrechnung auf Bürgschaftshöchstbetrag € 2,0 Mio. („on 

top“)

✓ Keine Besicherung aus dem Privatvermögen

✓ Nur persönliche Haftung des Endkreditnehmers

✓ 100 % Risikoentlastung der Bank 

✓ Zwei Laufzeitvarianten:                                                                     - 
- 10 Jahre mit 02 Tilgungsfreijahren oder                                                      
- 15 Jahre mit 05 Tilgungsfreijahren

✓ Zinsverbilligung aus ERP-Sondervermögen

✓ Kreditbetrag bis zu 35 % der Bemessungsgrundlage

✓ Keine Bereitstellungsprovision

✓ Kombination mit anderen Förderprogrammen möglich

✓ Bestandteil ausgewogener Finanzierungsstrukturen

✓ Langfristige Mittelbereitstellung



ANGEBOT
Unsere Beteiligungsmodelle

Bis € 1.500.000ab € 25.000

Mikromezzanin Typisch stille 

Beteiligungen



ANGEBOT
Typisch stille Beteiligung – Gründung und bestehende

Unternehmen 

… und dann gibt es ja auch noch die Möglichkeit einer stillen 
Beteiligung. Das stärkt meine Eigenkapitalquote – aber was 
bedeutet das genau für mich und mein Vorhaben?

• Gründungen 

• Nachfolgen

• Investitionen 

• Warengrundstock 

• 05 bis 10 Jahre

• risikogerechtes 
Entgelt

• Wirtschaftliches  
Eigenkapital 
harter Rangrücktritt

• Persönliche Garantie 
Gesellschafter

• EK-Parität

Phasen

Kondi-
tionen



ANGEBOT
Mikromezzaninfonds – Vorrangig Gründung

Bei 2/3 der Projekte ist Mikromezzanin die Ergänzung zu 
den jeweiligen neuen Bankmitteln.

• Opener oder 
Beimischung in 
Gründungsfinanzen

• Nachfinanzierung

• Investition und
Betriebsmittel

• 10 Jahre, bei 07 
Tilgungsfreijahren

• Festentgelt 8,0 % 

• GAE 2,0  %

Mikromezzanin-

beteiligung

• bis € 150.000 

• schnelle Prüfung und 
Zusage innerhalb von 
nur 48 Stunden

Stille
Beteiligung

Kondi-
tionen



DIE LÖSUNG



DIE LÖSUNG
Unsere Vorteile

Während ich meine Optionen prüfe, merke ich schnell: Die 
Zusammenarbeit mit Bürgschaftsbank/MBG hat viele 
Vorteile für alle Seiten. Mein Berater hat mir zwei für mich 
passende Optionen genannt… 

• Mezzanine-Kapital zählt zum 
wirtschaftlichen Eigenkapital

• Verbessert Bonität und 
Eigenkapitalquote

• Wirkt sich positiv auf 
Konditionen bei 
Kreditinstituten,
Lieferanten und Kunden aus

• Die Beteiligung ist in der 
Regel für Außenstehende 
nicht sichtbar

• Zeit für unternehmerische 
Entwicklungen – tilgungsfreie 
Zeit von mind. 05 Jahren

• Wir sind leidenschaftliche 
Mitstreiter, haben aber
formell keinen Eingriff in die 
Geschäftsführung

UNTERNEHMENSSICHT

• Margenvorteile

• Verringerung von 
Blankoanteilen

• Eigenkapitalunterlegung

• Reduzierung des (Ausfall-) 
Risikos / Risikobegrenzung

• Sparringpartner

BANKENSICHT



DIE LÖSUNG
Option 1 - Stille Beteiligung & Bürgschaft

• T€ 150 Stille Beteiligung (Mikromezzaninfonds möglich)

• T€ 450 Bankdarlehen mit 50 % Bürgschaft (auch als 
Express, soweit Kriterien erfüllt)

• T€ 225 Blankoanteil – Zusage in 48 Stunden möglich

• Vorteile: Risikominimierung für die Hausbank, bessere 
Konditionen



DIE LÖSUNG
Option 2 - ERP-Förderkredit & Kombination

• T€ 200 ERP-Förderkredit Gründung und Nachfolge

• T€ 150 Stille Beteiligung 

• T€ 250 Bankdarlehen mit 80 % Bürgschaft (auch als 
Express, soweit Kriterien erfüllt)

• = T€ 50 Blankoanteil → maximale Risikoentlastung



Und zu welcher Lösung würden Sie Agnes raten? 



Der Weg zum gemeinsamen Projekt – wegweisende Schritte

FRÜHE EINBINDUNG

Erhebliche Verkürzung der 
Projektdauer.

Gemeinsam im Team die Struktur 
entwickeln, Unterlagenanforderungen 
abstimmen, parallel die finale 
Entscheidung treffen und umsetzen.

Enorme Erhöhung der Umsetzungs-
wahrscheinlich und –verbindlichkeit.

Deutliche Reduzierung des Aufwands 
für den Kunden.

Nicht erst, wenn interne 
Entscheidungen schon getroffen 
sind!

Projekt

Frühe Einbindung heißt… Frühe Einbindung bewirkt…



MIT UNS IST IMMER MEHR DRIN!



www.menti.com

VIELEN DANK FÜR IHRE TEILNAHME!
  Wir freuen uns über ihr Voting!



HIER KÖNNEN SIE 
UNSERE PRÄSENTATION HERUNTERLADEN!
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